(X X
'. COOPERATIVO

CAJAMAR

Alianzas estratégicas



ALIANZAS ESTRATEGICAS e0e

W e

1. Alianzas del Grupo

El Grupo Cooperativo Cajamar es consciente de que en un negocio globalizado, orientado a la innovacién constante y a la fuerte
especializacién, son fundamentales las alianzas estratégicas para atender con éxito las necesidades de los socios y clientes,
aumentando los niveles de vinculacion y satisfaccion con la entidad. Dichas alianzas son fundamentales en el ambito tecnoldgico,
financiero, etc., pero igualmente lo son en el ambito del negocio. En este sentido, el Grupo Cooperativo Cajamar mantiene, entre
otras, tres alianzas estratégicas orientadas al negocio con compaiiias lideres en el mercado como Generali, TREA y Cetelem.

Fuente: Paginas web corporativas; elaboracién propia
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Una de las mayores aseguradoras
globales con primas superiores a
€70mM.

Presente en mas de 60 paises y con
~55M de clientes.

Lider en Espafia con una cuota de
mercado del ~3,9% y con mas de
3,4M de clientes.

Generali aporta su experiencia en
gestion de inversiones y su
vocacion de servicio dirigida al
cliente particular.

Tecnologia de vanguardia, tanto en
IT como en control de calidad, con
acceso a todos los mercados.

Y una oferta completa en todos los
ramos del seguro y en prevision.
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ASSET MANAGEMENT

Firma independiente de gestion de
activos con capacidad de inversion
en el universo tradicional y en el
alternativo.

Ocupa 6° posicion de Rk Nacional de
gestoras en captacion de Activos 2017

Especialista en soluciones a medida,
dispone de mas de 5 mil millones de
activos bajo gestion y asesoramiento

TREA aporta un equipo
especializado con reconocido track-
record:

v Fue nombrada mejor gestora
espafiola por Eurofonds durante
la crisis (2008-2011).

Programa de formacion y soporte a
la red comerecial .

Capacidad operativa para desarrollar
y gestionar fondos del Grupo Cajamar.

Grupo Cajamar aporta su amplia red que supera las 1.000 oficinas.

Entidad especializada en créditos al
consumo que pertenece a BNP
Paribas, banco lider en Europa.

Presente en casi 30 paises y con
~27M de clientes.

Lider en Espafia, con una cuota de
mercado del 122% y 25M de
clientes.

Cetelem aporta una plataforma
especializada con nuevas
herramientas, sencillas, rapidas y
seguras.

Herramientas para la financiacion
en el punto de venta para nuestros
clientes comercios.

Concesion de créditos al consumo
por canal online.
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2. Impulso de los ingresos derivados de las alianzas estratégicas

) REFORZANDO LA VINCULACION DEL CLIENTE
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Fuente: Elaboracion propia



